Vergaberecht

OLG Dusseldorf, 13.12.2017, VII-Verg 33/17
Auskommlichkeitsprufung nur bei
deutlichem Preisabstand

Fur 6ffentliche Auftraggeber kann sich aus zwei Grlinden eine Pflicht zur Auskémmlichkeitspriifung nach § 60 Abs. 1 VgV

ergeben: Zum einen bei deutlichen Abweichungen zwischen den beiden gunstigsten Angeboten, z
deutlichen Unterschied zwischen geschétztem Auftragswert und eingegangenem Angebot.

bel einem

um andaeren

Die Rechtsprechung hat bereits Kriterien entwickelt, wann
offentliche Auftraggeber bei Preisabstinden zwischen den ein-
zélnen Angeboten eine Preispriifung durchfiihren miissen (Vgl.
u.a. Keine Unterkostenpriifung bei Preisabstand von unter 10
Prozent (OLG Karlsruhe, 06.08.2014, 15 Verg 7/14); OLG Celle:
Preisaufkliarung erst ab 20 Prozent Abweichung (19.02.2015,13
Verg 11/14)). Fiir den Fall einer Abweichung zum geschitzten
Auftragswert kann sich eine Pflicht zur Preispriifung nach dem
OLG Diisseldorf nur ergeben, wenn der Auftragswert korrekt
ermittelt wurde.

Im zu entscheidenden Fall wichen die eingereichten Ange-
botspreise allerdings nur ,im unteren einstelligen Prozentbe-
reich* voneinander ab. Die Auftragswertschitzung wiederum
taugte nicht als Vergleichsgrofe, weil diese zu hoch angesetzt
war. Einer Preispriifung bedurfte es deshalb nicht.
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Stadtische Messegesellschaft als offentlicher
Auftraggeber

(OLG Diisseldorf. 21.03.2018, VII-Verg 50/16)

Auch eine privat betriebene stiidtische Messegesellschaft kann
offentlicher Auftraggeber sein. Das ist der Fall, wenn sie nicht
zu normalen Marktkonditionen titig ist, etwa, weil ihr der
offentliche Eigentiimer im Vergleich zu privaten Anbietern
Sonderkonditionen gewiihrt.

Die hier in Frage stehende Messegesellschaft erhilt vom stidti-
schen Eigentimer ihre Liegenschaften und weitere Verglinsti-
gungen, die andere private Anbieter nicht bekommen. Deshalb
wurde die Messegesellschaft als offentlicher Auftraggeber ein-
gestuft. Die Folge: Sie muss ihre Auftrige nach Vergaberecht
ausschreiben.
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Vergaberecht

Venra% shedingungen sind bis an die Grenze der
Zumutbarkeit zulassig

(VK Bund, 14.02,2018, VK 2-3/18)

Vertragsbedingungen, die Bieter benachteiligen, sind grundsiitz-
lich zuldssig. § 8 Nr. 1 Abs. 3 der alten VOL/A (2006) bestimmte
noch, dass Bietern durch den Vertrag kein ,ungewdéhnliches
Wagnis* aufgebuirdet werden darf. Diese Regelung ist zwar in
der VOL/A 2009 weggefallen und auch in die neue VgV nicht
wieder aufgenommen worden. Deshalb sind Bieter aber nicht
schutzlos gestellt. Vertragsklauseln sind auch nach geltendem
Recht unzulissig, wenn sie aus Bietersicht unzumutbar sind.

Im hier entschiedenen Fall ging es um eine Rahmenverein-
barung, die sich noch im Rahmen des Erlaubten bewegte.
Der offentliche Auftraggeber verlangte zwar eine volle Leis-
tungsbereitschaft des Bieters ohne Abnahmeverpflichtung und
ohne volle Kompensation. Die Vergabekammer betonte aber:
Offentliche Auftraggeber diirfen auch fiir Bieter ,riskante®
Leistungen beschaffen. Eine vertragliche Abweichung von der
iiblichen Risikoverteilung ist nicht verboten und da vorliegend
alle Risiken transparent waren, konnte der Bieter diese durch
Sicherheits- und Risikoaufschlige einpreisen. SchlieRlich, so die
Vergabekammer, liege es ,in der Natur von Rahmenvereinba-
rungen, dass sie mit Unsicherheiten (...) belastet sind und dass
diese Unsicherheiten nicht allein vom Auftraggeber zu tragen
sind, sondern auch von den Bietern®.

E-Vergabe; Bieter miissen sich selbst um
Updates kiimmern

(VK Sitdbayern, 19.03.2018, Z3-3-3194-1-54-11/17)

Wer sich an einem Vergabeverfahren beteiligt, muss sich selbst
um Softwareupdates kiimmern. Das hat die Vergabekammer
Stidbayern in einem aktuellen Beschluss festgestellt. Ein Bieter
hatte kurz vor Ablauf der Angebotsfrist versucht, sein Angebot
tiber die elektronische Plattform abzugeben Wegen technischer
Probleme sah er davon ab und reichte das Angebot stattdes-
sen per E-Mail ein. Diese E-Mail kam zu spiit und wurde vom
offentlichen Auftraggeber nicht mehr beachtet.

7Zu Recht meint die Vergabekammer. Denn die Probleme bei
der Abgabe des Angebots wurden durch eine fiinf Jahre alte
Software des Bieters hervorgerufen, was in seiner Risikosphiire
liege. Der offentliche Auftraggeber hatte sogar im Handbuch
zur Plattform auf die Notwendigkeit aktueller Software hin-
gewiesen, ohne dass der Bieter dieses - trotz Problemen - zu
Rate zog.

Der offentliche Auftraggeber hitte Giberhaupt nicht auf die
Notwendigkeit der Installation von Softwareupdates hinwei-
sen miissen. Von einem Unternehmen, das sich an EU-weiten
Vergabeverfahren beteiligt, konnten Kenntnisse liber den
Zusammenhang von Updates und Funktionseinbufien bei
Computerprogrammen erwartet werden. Bieter sollten daher
regelmiiRig ihre Software aktualisieren und zwar am besten,
bevor in Vergabeverfahren die heifSe Angebotsphase beginnt.
Oder in den Worten der Vergabekammer: ,Es wiire blaudugig
zu meinen, dass eine einmal installierte Software fiir Jahre
vollumfinglich funktionsfihig bliebe.*
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