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Angebotsausschluss bei Mischkalkulation

Ein Angebot, in dem bestimmte Leistungspositionen ge-
zielt zu niedrig angesetzt werden, wihrend in anderer Po-
sition ein entsprechender Aufschlag eingerechnet wird,
ist auszuschlieRen. Eine solche ,Mischkalkulation® ist ver-
gaberechtlich unzulissig. Denn der Bicter hat fiir beide
Positionen nicht den Preis angegeben, den er eigentlich
verlangt (VK Lineburg, 10.09.2015, VgK-32/2015). Der
Ausschluss ist auch deshalb noétig, da die Angebote aller
Bieter nicht mehr miteinander vergleichbar sind, wenn
sie unzulissige Verschicbungen in einzelnen Positionen
enthalten.
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gelmiRig nicht gegeben, da
Auftraggeber im Voraus be-
stimmen konnen, welche
Leistungen sie benotigen.

SOLU FLEX

Eignungspriifung: Auftrag-
geber diirfen andere Be-
horden fragen

Bei der Priifung, ob ein Bie-
ter geeignet ist, dirfen o6f-
fentliche Auftraggeber bei
anderen Behorden nach ih-
ren Erfahrungen fragen.
Ublicherweise geschieht
das, indem die geforderten
Referenzkunden ,abtelefo-
niert werden. Das OLG
Saarbricken hat nun ent-
schieden, dass Auftragge-
ber auch Wissen verwerten
diirfen, das sie im Laufe solcher Anfragen erhalten und das
sich auf andere als die vom Bieter angegebenen Referenz-
auftrige bezieht (28.01.2015,1 U 138/14). Bei Informatio-
nen, die Auftraggeber von Dritten erhalten, missen sie
aber besonders genau priifen, ob diese zutreffen.
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Markteintrittsangebote diirfen unauskommlich sein

Nach der VOL/A diirfen Auftraggeber keine Angebote an-
nehmen, bei denen Preis und Leistung in einem offenbaren
Missverhiltnis zueinander stehen. Das betrifft besonders
teure, aber auch ungewohnlich niedrige Angebote. Er-
scheint ein Angebot unauskémmlich, muss der Auftraggeber
den Bieter zunichst zur Aufklirung der Preise auffordern.
Selbst wenn sich der Ver-
dacht bestitigt, ist der Aus-
schluss aber noch nicht
zwingend. Der Auftraggeber
muss dann die Prognose an-
stellen, ob der Bieter den
Auftrag gleichwohl ord-
nungsgemifd erfiillen wird.
Wenn diese Prognose posi-
tiv ausfillt, darf er auch ein
Unterkostenangebot  an-
nehmen. Die Rechtspre-
chung erkennt an, dass Bie-
ter ihre Angebote unaus-
kommlich kalkulieren
dirfen, um beispielsweise
cinen Markteintritt zu er-
halten oder eine wichtige
Referenz fiir Folgeauftrige
zu bekommen verlangt (VK
Liineburg, 10.09.2015,VgK-
32/2015).
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