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Vergaberecht

Angebotsformular fehit —
Ausschluss trotzdem rechtswidrig!

Auftraggeber fordern Bieter
regelmiRig auf, ihrem An-
gebot ein unterschriebenes
Angebotsformular beizufii-
gen. Darin wird auf das
Angebot Bezug genommen
und dieses verbindlich ab-
gegeben. Das OLG Dissel-
dorf (1.10.2014, VII-Verg
14/14) hat nun klargestellt:
Auch wenn ein Angebots-
formular ganz fehlt, ist das
Angebot nicht zwingend
vom Vergabeverfahren aus-
zuschlieRen. Fligt ein Bieter
seinem Angebot beispiels-
weise ein eigenes unter-
schriebenes Anschreiben
bei, in dem er sich auf das
beigefiigte Angebot bezieht,
ist dieses auch ohne das
Angebotsformular wirksam
abgegeben.
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Zwar enthalten Angebots-
formulare hiufig zusitzlich
den Hinweis, dass bestimmte
Vertragsbedingungen aner-
kannt werden. Diese Erkli-
rungen fehlen bei einem
selbst verfassten Anschrei-
ben. Trotzdem darf das An-
gebot deshalb nicht zwin-
gend ausgeschlossen werden.
Vielmehr muss der Auftrag-
geber dann prifen, ob er
von seinem Recht, fehlende
Erklarungen und Nachweise
nachzufordern, Gebrauch
machen will. Dass der gene-
relle Ausschluss einer Nach-
forderung im Voraus unzu-
lassig ist,wurde erst kuirzlich
von der VK Bund entschie-
den (5.3.2015, VK 2.13/15,
Reinigungs Markt 4/2015,
5.97).

Fazit: Auch wenn nach An-
sicht des Auftraggebers alles
auf einen zwingenden An-
gebotsausschluss hindeutet,
sollten Bieter diesen nicht
vorschnell akzeptieren.

Ein Preiswertungssystem

»Zehn oder drei Punkte”

ist wetthewerbsverzerrend
Ein Auftraggeber gab in einer
Ausschreibung vor, dass ne-
ben der Qualitit der Preis
mit 30 Prozent gewertet
werden soll. Fiir den nie-
drigsten Angebotspreis sollte
die Hochstzahl von zehn
Punkten vergeben werden.
Das Angebot mit dem hoch-
sten Angebotspreis sollte
die niedrigste Punktzahl
von drei Punkten erhalten.
Die dazwischen liegenden

Angebotspreise sollten relativ
zu diesen beiden Preisen
auf eine Nachkommastelle
genau bepunktet werden.

Zu Unrecht, wie das OLG
Diisseldorf (29.4.2015, VII-
Verg 35/14) entschied.

Denn eine solche Punkt-
wertvorgabe hat zur Folge,
dass das teuerste Angebot
im Vergleich zum gunstig-
sten in jedem TFall sehr
schlecht abschneidet, und
zwar unabhingig davon,
wie grofd der Preisabstand
zwischen den Angeboten
ist. Besonders drastisch
wirkt sich diese Wertungs-
formel aus, wenn nur zwei
Angebote eingehen. Denn
dann wird das zweitplat-
zierte Angebot zwingend

Reinigungs Markt 7/2015
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Esslastung des Auftrag-
== won der Koordinie-
g der Vorzug, nur einen
ssespariner zu haben
einfachere Durch-
von Gewihrleis-

spruchen (Schmutz-
gsserschiden in Fenster-
Be') sind zwar allesamt
siiziehbar. Diese Uber-
- zen treffen aber prak-
sch auf jeden Auftrag zu.
den sie gentigen, um cine
sesamivergabe zu begriin-
== konnte die Losvergabe
seaktisch immer ausgehebelt
perden. Deshalb muss es
unde geben, die iber
wierigkeiten hinausgehen,

die typischerweise mit jeder
losweisen Ausschreibung
verbunden sind.

Das OLG Disseldorf hat in
einer fritheren Entscheidung
genauso entschieden (25.04.12,
VIEVerg 100/11)

Ausschluss vorbefasster
Bieter vom spéteren
Vergabeverfahren

Hiufig beraten Unternchmen
einen Auftraggeber bereits
imVorfeld eines Vergabever-
fahrens. Hilfe bieten sie etwa
bei der Bedarfsanalyse, dem
Erstellen von Raumbtchern,
der Ermittlung realistischer
Leistungswerte oder der
Ausarbeitung technischen
Unterlagen. Nimmt ein
solches Unternehmen auch
am spiteren Vergabever-
fahren tber die Ausfithrung
der Leistungen als Bieter teil,
besteht die Gefahr einer Wett-
bewerbsverfilschung.

Denn aus seiner friheren
Titigkeit hat es hiufig ver-
tiefte Kenntnisse von Interna
des Auftraggebers und damit
einen Vorsprung gegeniiber
Mitbewerbern.

Der Vergabesenat des Kam-
mergerichts (27.01.2015,
Verg 9/14) hat nun Kklarge-
stellt:

Bine solche Vorbefassung ist
selbst dann moglich, wenn
das Unternehmen den Auf-
traggeber beraten oder unter-
stiitzt hat, ohne dass es einen
Vertrag mit dem Auftragge-
ber gab. Selbst wenn sich
dieses Unternehmen als Nach-
unternchmer eines Bieters
an der Ausschreibung betei-
ligt, ist der Wettbewerb be-
eintrichtigt. Die Folge: Der
Auftraggeber muss beste-
hende Wetthewerbsvor-
teile und Informationsde-
fizite ausgleichen. Ist das
nicht moglich, muss er das
vorbefasste Unternehmen
notfalls vom Vergabever-
fahren ausschliefen.

Vergaberecht
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