Mehr Wettbewerb auf der Schiene

Neue Vergabemodelle eroffnen Chancen fiir Aufgabentrdger, Verkehrsunterneh-
men und Hersteller im SPNV

In naher Zukunft laufen zahlreiche
Verkehrsvertrdge aus. Dennoch setzt der
Wettbewerb nicht so ein, wie erwartet.
Hohe Anforderungen an Spezialfahrzeu-
ge und Finanzierungsprobleme halten
Verkehrsunternehmen oft davon ab,
Angebote abzugeben. Doch jetzt sollen
innovative Vergabemodelle diese Hin-
dernisse beseitigen und neue Chancen
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Besonderheiten der Fahrzeuge in eini-
gen Netzen sowie die schwierige Kredit-
beschaffung haben den Wetthewerb
manches Mal erschwert oder véllig ver-
hindert. Deshalb beginnen die Auf-
gabentrdger nun, mit Fahrzeugpools,
Wiedereinsatzgarantien oder Fahrzeug-
finanzierungsmodellen bessere Rahmen-
bedingungen zu schaffen.

Der Verkehrsverbund Rhein-Ruhr
(VRR) schreibt derzeit fiir die Strecke
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einem innovativen Finanzierungsmodell




aus. Der VRR bietet den Eisenbahnver-
kehrsunternehmen (EVU) an, dass der
VRR selbst die Fahrzeuge erwirbt, finan-
ziert und dann dem EVU zum Betrieb
verpachtet, wenn die EVUs dies wol-
len. Nach diesem Finanzierungsmodell
wird neben den klassischen Finanzie-
rungsformen bzw. neben Leasingvertri-
gen des EVU auch die Beschaffung
durch das EVU selbst zugelassen. Der
Vorteil: Das insgesamt wirtschaftlich-
ste Finanzierungsmodell wird im Wett-
bewerb ermittelt.

Die Fahrzeugbeschaffung iiber den
VRR stellt nur eine Alternative von meh-
reren dar. Sie erlaubt eine Finanzierung
zu Kommunalkreditkonditionen. Zu-
gleich iibernimmt der VRR aber nicht
die unternehmerischen Aufgaben des
EVU. Die Verantwortung fiir die Quali-
tat von Fahrzeugen und Betrieb bleibt
in einer Hand - und zwar in der des
EVU. Der VRR kann die Finanzierungs-
vorteile nutzen, beldsst aber die un-
ternehmerischen Chancen und Risiken
bei den EVUs. So iibernimmt jede Par-

Energiesparend und umweltfreundlich

Mit der Produktgruppe ,Green Systems”
prdsentiert die AEG MIS, als Aussteller auf
der InnoTrans 2010 (Halle 2.1/Stand 134)
seine neueste Generation von energie-
sparenden und umweltfreundlichen Fahr-
gastinformationsanzeigen. ,Green Sys-
tems” steht bei dem Ulmer Unternehmen
fiir eine neue Generation von Anzeigen-
systemen, die auf Basis der bistabilen
cholesterischen LCD-Technologie aufgebaut
sind. Diese Anzeigensysteme bengtigen
zur Darstellung von Informationen keinen
Strom. Lediglich beim Einschreibevorgang
ist Energie erforderlich. Highlights dabei
sind die autarken Ldsungen mit Solar-
technologie wie das neue Haltestellen-Dis-
play speziell fiir AuRenanwendungen im
offentlichen Personennahverkehr. Eine

weitere Innovation ist die neue farbige
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(RMV). In dessen Netz haben die Bahn-
steige eine Einstiegshéhe von 96 statt
der iblichen 76 cm. Die dafiir erforder-
lichen Spezialfahrzeuge wollen die Ver-
kehrsunternehmen ungern beschaffen,
weil sie diese spdter nur in wenigen
Netzen wieder einsetzen konnen. Die
speziellen Anforderungen an die Fahr-

tei die Aufgaben, die sie am wirtschaft-
lichsten erfiillen kann. Die Finanzierung
zu Kommunalkreditkonditionen senkt
schlieRlich die Kosten fiir den SPNV.

Einen anderen Weg untersucht der-
zeit der Rhein-Main-Verkehrsverbund
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Diese Vergabemodelle zeigen bei-

spielhaft, wie knappe Kassen in der Krise
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zeuge wiirden deshalb den Wettbewerb
einschrdnken, wenn der RMV verlangen
wiirde, dass die Bieter diese Fahrzeuge
anschaffen.

Daher erwédgt der RMV einen ande-
ren Weg: Uber seine Tochter, die Fahr-
zeugmanagement Region Frankfurt AEG M ' S
Rh?inMain GmbH (f?hma): sollen - so Wgw P
priift der RMV derzeit - die Fahrzeuge
unmittelbar und vor der eigentlichen
Ausschreibung der Betriebsleistungen
angeschafft werden. Auch hier profitiert
der Aufgabentriger von Kommunal-
kreditkonditionen, fasst aber nicht
Beschaffung und Betrieb zusammen,
sondern verwirklicht einen weiteren
anderen Vorteil: Erstmals sollen die Lie-
ferung und die Instandhaltung der Fahr-
zeuge in einem Paket vergeben werden.
Der Betrieb wird davon losgelést aus-
geschrieben. So kann der RMV - wenn
dieses Modell umgesetzt wird - von der
wirtschaftlichsten Kombination aus
Herstellungs- und Instandhaltungsko-
sten profitieren. Optimierungsmaglich-
keiten an den Schnittstellen zwischen
Lieferung und Instandhaltung werden
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kosten bereits bei der Herstellung zum
Beispiel durch hochwertige Bauteile zu
senken.
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